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	→内容简介

	养老地产专指在人口老龄化日益加重背景下，由房地产开发企业或相关的社会机构推出的适宜老年人居住、符合老年人心理特点及生理特点并能够满足老年人社会活动需求，为老年人的健康提供良好基础设施保障的老年住宅产品。

据统计，截止目前全国已有80余家大中型房企高调宣布进军或涉足养老地产，如万科、保利、绿城、远洋、花样年等，有的还专门成立了"养老地产事业部"或"养老产业专业管理公司"，中国平安等保险企业也纷纷涉足养老地产领域，以期沿长保险产类链。如今，在常规房地产开发竞争日趋激烈，中国"银发经济"日益显示出光明前景的情况下，养老地产已成为市场上的新蓝海。 

淮北市位于安徽省北部，为淮海经济区腹地。截至2012年末，淮北市60岁及以上老年人口数量达到31.9万人，占全市总人口的比例达14.6%，人口老龄化率已超过全国水平（14.3%）。从近年数据来看，淮北市老年人口数量正以每年1.5万人左右的速度增长，老龄化程度显著。随着淮北市养老问题日益突出，社会的呼声越来越高，而市内现有养老机构规模较小，难以满足城乡居民日益增长的养老需求。在此形势下，未来几年，积极引导社会各方面力量鼓励和扶持养老服务的投入，将成为淮北市养老服务体系建设的重点。而随着淮北市经济社会的持续快速发展，以及居民收入水平的提高和养老消费观念的转变，养老地产作为将房地产开发与为老年人健康提供良好基础设施保障密切结合的新型养老服务模式，将逐渐被淮北市消费者接受，市场需求前景广阔。 

中研普华发布的《2014-2018年淮北养老地产行业市场深度调研及投资潜力研究分析报告》通过对大量市场调研数据的前瞻性分析，深入而客观地为您剖析淮北市养老地产行业市场。报告运用专业的分析工具，并结合相关理论模型，综合运用定量和定性的分析方法，分析了中国养老地产行业的总体发展情况、淮北市发展养老地产业的市场环境、淮北市人口老龄化现状，以及淮北市养老地产产业的发展前景、投资机会及投资策略。是养老地产相关企业准确了解行业当前最新发展动态，把握市场机会，投资淮北养老地产市场的重要依据。 
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